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[Table_Summary] 事件： 

➢ 公司公布 2022 年业绩预期：1）2022 全年营收 2.3-2.7 亿元，同比下

降 37.87%-47.07%，归母净利亏损 0.6-1.0 亿元，扣非归母净利亏损

1.5-2.0 亿元，较 21 年亏损均大幅收窄；2）22Q4 营收 0.06-0.46 亿

元，归母净利亏损 0.17-0.57 亿元，扣非归母净利亏损 0.93-1.43 亿

元。 

➢ 公司实控人发生变更：当代城建发拟将所持上市公司 2655 万股股份（占

总股本 14.98%）转让给高科集团，交割后，当代城建发、当代科技及其

一致行动人罗德胜将放弃剩余股份（占总股本 26.83%）对应表决权，高

科集团将直接和间接持有公司 3731.46 万股（占总股本 21.05%），成为

公司的控股股东。 

点评： 

➢ 疫情反复影响业绩，同比减亏系前年亏损项目出清。受国内多地疫情反

复等因素影响，公司营收同比下滑，但亏损同比大幅收窄主要系：1）

21 年公司对亏损项目计提了大额减值准备，而 22 年预计不存在大额减

值风险；2）公司注重改善财务结构，精细化管理以及严控融资规模及

成本，有效降低财务费用，缓解部分业绩压力；3）公司转让九路寨 100%

股权，取得非经常性损益 1.88 亿元。 

➢ 引入国资股东，告别“当代系”。原控股股东当代科技以负债驱动多元

化扩张，业务版图覆盖医药、金融、地产、文旅等领域，于 2022年 4 月

爆发债务危机，此次交易意在回笼资金加速自救。事实上，2013 年当代

科技成为公司控股股东后业绩便出现下滑，此后公司业绩呈现“过山

车”，于 2014/2016 出现亏损，2015/2017 年亏转盈，此后直到 2021 年

再次出现亏损；此外，当代集团也多次违规占用三特索道资金，累计达

42 亿元。此次交易后，公司将不再被“吸血”。而高科集团具备国资及

文旅产业背景，成为控股股东后，有望实现资源互补，发挥产业协同效

应，进一步增强三特索道的竞争优势和综合实力。 

➢ 春节营收翻番，蓄力 23 年复苏发展。2023 年春节期间公司接待游客

36.3 万人次/+110.43%，营收亦同比翻番，可比口径下恢复至 2019 年

的 104.76%，多项目反超疫前平均水平。随着防疫政策优化调整，节后

旅游消费呈现恢复态势，旅游行业将享受红利。而三特索道近年来不断

优化资产结构，处置亏损子公司，并有序推进索道新项目建设，2023 年

有望迎来业绩复苏。 

➢ 盈利预测：根据 Wind 一致预期，公司 2023-2024 年归母净利分别为

0.74/1.39 亿元，2 月 3 日收盘价对应 PE 分别为 36/19 倍。 

➢ 风险提示：新项目建设进度不及预期，旅游行业复苏慢于预期、国内消

费行业疲软等。 
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风险提示 

证券市场是一个风险无时不在的市场。投资者在进行证券交易时存在赢利的可能，也存在亏损的风险。建议投资者应当充分深入

地了解证券市场蕴含的各项风险并谨慎行事。 

本报告中所述证券不一定能在所有的国家和地区向所有类型的投资者销售，投资者应当对本报告中的信息和意见进行独立评估，

并应同时考量各自的投资目的、财务状况和特定需求，必要时就法律、商业、财务、税收等方面咨询专业顾问的意见。在任何情

况下，信达证券不对任何人因使用本报告中的任何内容所引致的任何损失负任何责任，投资者需自行承担风险。 

投资建议的比较标准 股票投资评级 行业投资评级 
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时间段：报告发布之日起 6 个月

内。 

买入：股价相对强于基准 20％以上； 看好：行业指数超越基准； 

增持：股价相对强于基准 5％～20％； 中性：行业指数与基准基本持平； 

持有：股价相对基准波动在±5%之间； 看淡：行业指数弱于基准。 

卖出：股价相对弱于基准 5％以下。  


